Leeuwarden, 17 februari 2011

Geachte deelnemer aan de Masterclass Social Media van dinsdag jl., 

Met plezier spreek ik u niet aan met ‘aanwezige’, maar met ‘deelnemer’, want deelnemen is meer dan aanwezig zijn. Vooral ook dankzij uw opmerkingen en vragen is het geworden wat het moest worden. Ik heb van u genoten. Wat een enthousiasme, maar dat hóórt ook bij een warming-up. Want dat was het.
Uiteraard heb ik de presentatie van gisteren ook op Slideshare gezet:

http://www.slideshare.net/secret/xXDkEexHprzii
Ik hoop dat u de warming-up hebt ondergaan als een wake-up call en dat u nu ook de wedstrijd wel zou willen spelen. Dat u de online marketing met de social media zou willen integreren in uw andere marketingactiviteiten. En dan ontstaat natuurlijk al gauw de vraag naar het hoe. Uiteindelijk zal dat de belangrijkste vraag zijn: hoe zet ik online marketing effectief in?
Om die vraag voor u te beantwoorden, is het misschien niet onverstandig wat hulptroepen in te schakelen en in dat geval bied ik me met plezier aan. U belt of mailt me en vervolgens maken we een afspraak om uw speelveld te verkennen. Daarna moet blijken hoe uw kansen liggen en hoe die verzilverd kunnen worden.

Toch kan ik me voorstellen dat u het ijs glad vindt en - erger - zelfs bang bent erdoorheen te zakken. Als ik u begeleid, dan mag u ervan verzekerd zijn dat dat laatste niet gaat gebeuren.  Daarnaast zorg ik ervoor dat uw schaatsen goedgeslepen zijn, zodat u zich ook op het gladste ijs staande zult houden. Onze samenwerking mag dan voor u misschien avontuurlijk zijn, u mag er tegelijk van uitgaan dat het een avontuur met goede (winstgevende) afloop wordt. 
Wat denkt u, moeten we dat verkennende gesprek voeren? Is dat het geval, maakt u dan een afspraak met me.


Hartelijke groet,

Gerard Duursma – Online Marketeer - Bonopoly (http://www.bonopoly.nl)
